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Steigende Nachfrage und erhéhte Rohstoffkosten machen Relais

knapp und teuer

Es gibt wohl kaum ein elektrisch oder
elektronisch gesteuertes Geriit, das ganz
ohne Relais auskommt, egal ob es sich
um Konsumartikel oder eine Produk-
‘onseinrichtung handelt. Nach wie vor
~.aben diese seit mehr als 170 Jahren be-
wiihrten elektromagnetischen Schalter
Vorteile, die kein elektronisches Bau-
element bieten kann, néimlich absolute
galvanische Trennung und weitgehende
Unempfindlichkeit gegen Uberlastung.
Deshalb sind elektromechanische Relais
heute in groBen Stiickzahlen gefragt.
Derzeit kommt es sogar zu Engpéssen
und Preiserhihungen.

Mit der stetig wachsenden Zahl elek-
tronischer Systeme in allen Lebensberei-
chen, die Steuerungs- und Automatisie-

< Oliver Pfluger,
Intertec Components:
«Die Lage auf dem
Relais-Markt wird sich
auch 2007 nicht ent-
spannen. Ich kann
jedem Kunden nur
raten, langfristig zu
disponieren!”
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Intertec Components bietet die ganze Palette an
Relais-Typen und -Marken sowie kundenspezi-
fische Bauformen.

rungsfunktionen ausfithren, nimmt auch
die Menge der dafiir bendtigten Relais
stetig zu. Nachdem sich in den letzten
Monaten die Elektro- und Elektronik-
Industrie auf Grund der konjunkturellen
Belebung des Marktes einer wachsenden
Nachfrage erfreut, besteht auch bei
elektromechanischen Bauelementen er-
hihter Bedarf. Jedoch lassen sich die
Fertigungskapazititen fiir Relais nicht
kurzfristig erhihen, so dass es zur Ver-
knappung und den damit verbundenen
Begleiterscheinungen fiihrt - nédmlich
Allokation und hohe Preise.

Lange Lieferzeiten und steigende
Preise

Die Lieferzeiten bei Relais weisen seit ei-
niger Zeit eine zunehmende Tendenz auf.
.Bei Powerrelais liegt sie jetzt schon im
Bereich von 8-14 Wochen, bei Signal-
relais bleibt sie derzeit relativ konstant
bei sechs bis acht Wochen, Ausnahme ist
Hier nach wie vor Fujitsu mit ca. 18 Wo-
chen und mehr. Das trifft fiir alle grofen
Hersteller zu®, berichtet Oliver Pfliiger
von Intertec Components GmbH. Dieses

Unternehmen hat sich seit 1993 einen
guten Namen im Bereich Relais gemacht
und ist ein kompetenter Partner fiir
hochqualitative Relaislosungen. Das Un-
ternehmen ziihlt mittlerweile zu den Top
5 der deutschen Relaisdistribution. Mit
einem umfangreichen Netzwerk von Her-
stellern, Hindlern und vor allem asia-
tischen Spezialfirmen kann der mittel-
stindische Distributor die ganze Palette
an Relais-Typen und -Marken sowie kun-
denspezifische Modelle anbieten.
Natiirlich hat die Verknappung auch
Einfluss auf die Preise. Und diese sind in
der letzten Zeit schon wegen der Kosten-
steigerungen der fiir die Produktion er-
forderlichen Rohstoffe wie Stahl, Bunt-
metalle und Ol kriiftig angestiegen,
.Selbst bei asiatischen Herstellern, die
iiber lange Zeit die Preise stabil gehalten
haben, sind Relais jetzt bis zu 30%
teurer®, bestitigt Pfliiger. ..Eine solch be-
achtliche prozentuale Preiserhihung ist
insbesondere fiir chinesische Hersteller
sehr ungewdhnlich.® Die bekannten
Brands wie Tyco und Omron haben fiir
fast alle Typen Erhihungen angekiindigt
bzw. schon vollzogen, die im Bereich von

4-5% liegen. Intertec Components kann
jedesh aufgrund des immer sehr aktuell
ein, Jflegten USD- und JPY-Wechsel-
kurses in der internen Preiskalkulation
und durch eine sehr vorausschauende
Disposition die Preiserhéhungen abfe-
dern, wenn nicht sogar einen giinstige-
ren Verkaufspreis den Kunden anbieten.
Gerade bei den Relaisserien G5V1, GHVZ,
G2R und G6RN1 von Omron, bzw. dem
JS-Relais von Fujitsu und der JQX-115F-
Serie von HONGFA kann Intertec Compo-
nents ein Preisniveau garantieren, das
deutlich unter dem der Wetthewerber
liegt.

Keine Alternativen

Die Kunden haben aber keine andere
Wahl: Sie miissen die hiheren Preise ak-
zeptieren, denn sie sind aul diese Bau-
teile angewiesen und haben kaum ada-
qu: Jternativen, aufdie sie ausweichen

Sensoren
fur lhren
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kénnten. ,Das richt sich jetzt besonders
fiir die Kunden, die vor einiger Zeit ihre
Lager herunter gefahren oder aber keine
Second-Source freigegeben haben.” Man
sei deshalb sogar bereit, die Mehrkosten
fiir Luftfracht auszugeben, um die Lie-
ferzeit zu verkiirzen. Ein Grund fiir die
derzeitige Verknappung liegt nach Mei-
nung von Pfliiger darin, dass die wenigs-
ten Kunden ernsthaft daran geglaubt
haben, dass der jetzige konjunkturelle
Aufschwung in der Elektronikindustrie
einsetzen wird, und eher von einer saiso-
nalen Belebung ausgingen.

Die Situation wird sich auf absehbare
Zeit wohl nicht dndern, ganz im Gegen-
teil: ,Wir sind ziigig in die Allokation
reingerutscht.” Intertec kann allerdings
als unabhingiger Distributor bei diesen
Marktbedingungen wesentlich flexibler
reagieren als ein vertraglich gebunde-
ner Hiandler oder sogar als die Nieder-
lassungen der Hersteller. Die Relais-Spe-
zialisten aus dem oberbayerischen
Freising kénnen in vielen Fillen Eng-
pisse {iberbriicken, denn sie haben seit
vielen Jahren ein enges. weltweites Zu-
liefernetzwerk aufgebaut, das aus verifi-
zierten und gepriiften Spezial-Distribu-
toren, GroBhindlern, OEMs und Brokern
besteht. Grundsiitzlich verfolgt man je-
doch nicht die ,Feuerwehrstrategie”,
sondern arbeitet an langfristigen Liefer-
heziehungen auch iiber die Allokations-
phase hinaus. ,Die weitere konjunktu-
relle Belebung wird’ auch durch die
Mehrwertsteuer-Erhohung in Deutsch-
land nicht merklich beeintriachtigt”, ist
sich Pfliiger sicher, ,da ja zum einen die
Weltwirtschaft weiter wichst und zum
anderen die deutschen Reformen lang-
sam greifen und auch hier das Wachs-
tum stirken”.
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Kein Re-Design bei Abkiindigungen

Noch grifiere Probleme haben Kunden.
wenn spezielle Relaistypen nicht nur
kurzfristig, sondern auf Dauer nicht mehr
lieferbar sind. Fiir den Kunden kann das
bedeuten, dass er im ungiinstigsten Fall
seine Systeme von Grund auf einem kost-
spieligen und zeitaufwindigen Re-Design
unterzichen muss, um diese an andere
Relaistypen anzupassen — das kann teuer
werden... In einem solchen Fall kann In-
tertec Components iiber sein dichtes
Hindlernetz meist noch mehrere Jahre
lang diese immer knapper werdenden
Bauelemente zuverlissig beschaffen. Der
Kunde gewinnt so wertvolle Zeit, um sich
mit dem Re-Design zu befassen und ge-
eignete Losungen zu erarbeiten.

Umweltschonung selbstverstandlich

Da alle Hersteller und auch der iiberwie-
gende Teil der namhaften Distributoren
schon lange vor dem Stichtag 1. Juli 2006
begonnen hatten, die Produktion sowie die
in den Lagern befindlichen Teile auf um-
weltfreundliche RoHs-konforme Ware um-
zustellen, erfolgte der Ubergang sehr laut-
los. Alte, nicht RoHs-konforme Ware wird
meist von sog. Materialbrokern in Form
von ganzen Stockaufkidufen iibernommen
und vorwiegend nach Asien und USA ver-
dubert, da dort die RoHs-Problematik und
die Verwendung von élteren Date Codes
noch eine untergeordnete Rolle spielt.
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